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Jetzt: GroBe Serie mit Podcasts:

Mit Rhetorik zum Erfolg
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Das bewusste Einsetzen von Kommunikation ist zweifellos eine der Kernkompetenzen im Vertriebsberuf. Die-
ser bewusste Einsatz lasst sich in einem Wort zusammenfassen: Rhetorik. Erleben Sie in unserer groBen Rhe-
torikserie die Kunst der Rhetorik in Schrift und, wenn Sie wollen, auch in Ton als Podcast.

Von Michael Ehlers

Kapitel 1: Einfithrung

Rhetorik ist eine Kunst, und wie jeder anderen Kunst
auch, liegt der Rhetorik ein Handwerk zugrunde. Viel-
leicht haben Sie jemanden in lhrem Bekanntenkreis, der
gerne malt, oder Sie musizieren vielleicht sogar selbst.
Erinnern Sie sich, wenn Sie selbst einer Kunst nachgehen,
einmal an die ersten Stunden zuriick, wo Sie so richtig
etwas tiber diese Kunst gelernt haben.

Meine Tochter zum Beispiel hat Talent und malt. Das
haben wir recht frithzeitig erkannt. Das was sie kann,
was ihr Talent ausmacht ist, dass wenn sie Menschen
oder auch Tiere malt die Proportionen stimmen. Also ein
Oberschenkel hat die richtige Linge im Vergleich zum
Oberkorper Deshalb haben wir sie zu einer Kunstlehrerin
geschickt. Was dort in den ersten Stunden passierte war
erstaunlich. Sie war frustriert. Der Grund ist ganz einfach:
sie durfte ihrem Talent nicht nachgehen. In den ersten
Stunden haben sie in diesem Unterricht sehr, sehr viel
gemacht, nur eines nicht: gemalt.

Zu den Basics kommt die Personlichkeit

Sie hat Farbenlehre gelernt — so richtig grundlegende
Dinge: was passiert, wenn ich Gelb und Blau mische? Bei
Musikinstrumenten ist es Ahnlich. Wenn Sie es spielen lernen
mochten. Das Erste, was Sie bei ihren Zuhorern bei einer Gi-
tarre durch diese ,Zupferei“ auslésen werden, wird Gdhnen,
Langeweile oder vielleicht sogar ein erster Anfall von Terror
sein. Das heifdt, es klingt wirklich nicht nach Musik. Irgend-
wann lernen Sie die Basics, und wenn Sie dieses grundlegende
Handwerk mal draufhaben, dann kommt die Personlichkeit
hinzu. Wenn Sie Thr Instrument kennengelernt haben, egal
ob Musik oder das Werkzeug, das der Maler nutzt und Sie
wissen, was diese Instrumente bei lhren Zuhorern bewirken
kénnen, wenn Sie sie richtig bedienen, dann wird es richtig
gut und dann ist das, was die Kunst ausmacht auch wirklich
da und zu spiiren.

Rhetorikist eine Kunst und wie bei jeder anderen Kunst
auch, liegt ihr ein Handwerk zugrunde. Basics, die Sie
wie bei jeder anderen Kunst auch lernen konnen. Die
gute Nachricht gleich vorweg: Bei der Rhetorik geht es
ungleich viel schneller. Dafiir, dass Sie die theoretischen
Hintergriinde bekommen und vielleicht auch das eine
oder andere miterleben diirfen, dient dieser Podcast.

Rhetoriktrainer Michael Ehlers
Ich bin Michael Ehlers, seit vielen Jahren professio-
neller Rhetoriktrainer. Zu meiner Zielgruppe in meinen

Trainings gehoren Topmanager, Fiihrungskrifte aller Ebe-
nen und vor allem Verkidufer. Durch eine natiirliche Gege-
benheit habe ich recht frithzeitig begonnen, Steuerberater
und Wirtschaftspriifer zu trainieren und auch hier hab ich
jahrlich ca. 100 Teilnehmer alleine aus dieser Gruppe in
meinen Trainings. In Kleingruppen. Die Manager werden
zum Beispiel in St. Gallen trainiert bei der MAB Educati-
on Group. Ich mache aber nicht nur Trainings, sondern
halte auch Vortrige, bin also auch selbst aktiv als speaker,
moderiere auch Veranstaltungen, Volksfeste, Galas. Bis hin

zu 7.000 Zuhorern habe
ich hier Erfahrung.

Da ich diesen Beruf| Beitrag jetzt
professionell ausiitben | anhoren

darf, habe ich natiirlich

einen besonderen Blick auf Rhetorik und ihre Wirkpunk-
te. Denn ich darf mich jeden Tag damit beschiftigen.
Und wenn ich meinen Studenten etwas Neues beibringen
mochte, bekomme ich natiirlich auch mit, wie sie diese
Informationen aufnehmen. Wirleben im Medienzeitalter.
Die rhetorischen Methoden, mit denen Cato vielleicht
im alten Rom noch wirken konnte, sind heute nur noch
bedingt giltig.

Rhetorik von damals und heute

Und auch diese Unterschiede, zwischen der Rhetorik von
damals zur Rhetorik von heute, werde ich Thnen in diesem
Podcast aufzeigen. Sie bekommen hier also Tipps aus den
Trainings und dem Coaching-Alltag eines Profis. Ich hoffe,
dass wir dabei gemeinsam eine Menge zu lachen haben.
Die Storys, die ich erlebt habe, geben das her, glauben Sie
mir, und dass Sie natiirlich eine ganze Menge lernen wer-
den. Ich freue mich auf Ihre Feedbacks zu diesem Podcast,
nehmen Sie bitte Kontakt auf mit mir iiber meine Website,
dort ist ein Kontaktformular, das Sie anklicken kénnen.
Schreiben Sie mir. Ich freue mich sehr iiber Kritik, iiber
Anregungen und alles was da kommen mag, und natiirlich
konnen Sie auch bei iTunes diesen Podcast bewerten und
kommentieren.

Ich werde Thnen in den kommenden Folgen dieser Pod-
cast-Serie Informationen geben. Wir starten mit Kapitel I
,Wie strahle ich Sicherheit aus?“ Und Sie werden schnell
spiiren, ich schépfe in diesem Podcast aus der Fiille meines
Gemiitsund méchte Thnen einfach etwas aus meinem Alltag
wiedergeben. Wenn Sie das nutzen kénnen, freue ich mich
und verabschiede mich bis zur nichsten Folge

Ihr Michael Ehlers. www.rhetorik.me
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